
 

神業セールス 
営業の超ベストセラー本 

絶対に NO と言われない 

「究極のセールス」 
 

の秘密の内容を大公開！！ 

 

 

30 年間 38 万人の実証で 

明らかになった 

あなたの人生を豊かにする 

「黄金のカギ」。 

 

 

 

お客様に売ろうとしないのに売れてしまうのも、ちゃんと理由があったのです。 

まさに「黄金のカギ」ともいえる、初公開の「世界一のセールス・ノウハウ」です。 

それは一言でいうと、「愛が溢れた営業」です。これが本物の営業の姿です。 

ここでの営業とは、一般的なセールスだけを言ってるのではありません。 

どんな人にも通じるノウハウです。あなたにとって、あなたの人生が最も豊かに 

幸せに変えていける「黄金のカギ」。 

その方法を学ぶことができる佐藤康行の「究極のセールス」 

 

この男に教われば、収入 3 倍の人が続出！ 



あなたはこんな経験はありませんか？ 

 

 お客様に行くのが怖い・・・ 

 ランチや飲み会のお誘いが自分からできない・・・ 

 断られるのが怖くて、クロージングがかけられない・・・ 

 以前断られたことで、もう私には興味がないのだろうと思ってしまう・・・ 

 断れるかもしれないから、保留案件を放置している・・・ 

 デートしたいのに彼氏がデートに誘ってくれない・・・ 

 「こんな忙しいときに電話してくるな」と言われ、電話をするのが億劫になる・・・ 

 「勝てるかもしれない」と思うと、緊張してしまう・・・ 

 断られることが怖いと思う自分は営業職に向いていないのではないか・・・ 

 話は聞いてくれるけど、本心は迷惑がっているのではと思ってしまう・・・ 

 このままこの会社・仕事を続けるべきか悩んでいる・・・ 

 誘われたら断れない・・・ 

 自分によくダメ出しとかしている・・・ 

 人にどう思われるかばかり気にしてしまう・・・ 

 人に頼むことができず、なんでも自分でやってしまい抱え込んでしまう・・・ 

 断られたらと最悪の場合ばかり考えてしまい、誘えない・・・ 

 

書店や学びの場で、インターネットで探しても、 

これらあらゆる悩みを解決する情報はあふれています。 

次々と知識を入手しても悩みは後をたちません。 



Q1.もしも、どんな人からも断られない 

ノウハウがあるとしたら、あなたは、 

そんなノウハウを身につけたいですか？ 

 

Q2.もしも、会う人みんなから、 

大歓迎されるノウハウがあるとしたら、 

あなたは、そんなノウハウを身につけたいで

すか？ 

あなたの答えは、当然、「YES！」のはずです。 

なぜなら、そんなノウハウを手に入れたら、きっとあなたは、今の何倍もの仕事が、人生が

楽しくなるに違いないからです。また、成績や評価、評判もグングンうなぎ登りに良くなって

いき、そのことによって、あなたは充実した素晴らしい人生を送ることができるからです。 

 

なぜこんな質問をしたかというと、あなたは普段からあまりにも多くの断りを受けすぎてい

るからです。あなたが営業や人間関係がいやになってしまうのはそのためです。 

 

お客様や相手から本当に喜ばれ、感謝され、あなた自身が心から嬉しくなってしまうような

ノウハウです。仕事や生活を通じ、いろんな人と触れあい、喜びや楽しみを分かち合える、 

そんな方法があるということです。 

 



「これを知らないのは、あまりにももったいない」 

 

営業の世界ではよく、「セールスは断られた時から始まる」と言いますが、そもそも、 

その考え方が間違っています。「本物のセールスは断られようがない」のです。実際に私

の場合は、お客様から断られることなくセールスをやってきたのですから。 

しかし、私も最初からそのようにできたわけではありませんでした。 

 

私は定時制高校を卒業すると同時に、化粧品のセールスマンになりましたが、入社して最

初の三日間は、訪問恐怖症でたったの一軒さえも訪問できなかったのです。玄関のブザ

ーを鳴らしても、人が出てきそうになると慌てて逃げ出す始末でした。それが私の営業の

スタートでした。 

実は私は、子供の頃から引っ込み思案で、言いたいことをちゃんと人に言えませんでした。

好きな女の子がいても、声一つかけられないような少年だったのです。 

これといって得意なものもなく、まさにコンプレックスの塊のような人間でした。 

 

ではなぜそんな私に、このようなセールスができるようになったのでしょうか？ 

私なりに自分の経験からいろいろと分析し、そして遂に、その結論が出たのです。 

 

私が、お客様から断られないのも、売ろうとしないのに売れてしまうのも、ちゃんと 

理由があったのです。 

それはまさに「黄金のカギ」ともいえる、「世界一のセールス・ノウハウ」です。 

それは一言でいうと「愛が溢れた営業」です。これが本物の営業の姿です。 

営業の枠を超え、あらゆる人の人生に通じる究極の姿です。 



今までのあなた 
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これからのあなた 
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絶対に NOと言われない 

「究極のセールス」 

ノウハウを身につけるメリット 

 

 

 誰でも、思いどおりの生き方ができる 

 自分のスタイルを確立できる 

 やればやるほど疲れない、悩みもなくなる 

 自分の生き方が決まる 

 相手に断られる恐れがなくなる 

 人と接することが好きになる 

 気持ちの切り替えが早くなる 

 お客様が大好きになる 

 彼氏（彼女）が見つかる 

 売り上げがどんどん伸びる 

etc・・・ 

 

その効果は計り知れません。 

今まで誰も知り得なかった「究極のセールス」、そのノウハウを 

６月２０日（木）にお伝えします。 



 

アマゾンでの書評 

 

 

^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^ 

社会人としての心構え 

営業マンとしてだけでなく、社会人としての姿勢についても詳しく 

書かれていました。 

私も、人と接する仕事についており、接し方や対応に苦慮する場面も 

多々ありました。 

この本を読んで、人との接し方や、心構えについて考えさせられました。 

これからは、楽しく人と接することが出来そうです。       

                2014 年 12月 12日 hoko様 

^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^ 

仕事への取組みに 

この本を読んで 仕事への取り組みが変わりました。 

通信業の回線契約を扱っていますが、この本と出会い契約数が 

伸びて楽しい仕事をできています。 

                2014 年 5 月 9日 龍一様 

^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^ 

何度も読み返してます 

読むたびに ああっ！そうだと思う事ばかり。 

気づいて変えられない事が簡単なのに難しい。すっぽり入れられない自分がい

ます。              2014 年 1 月 14日 swatM様 



素晴らしい本です！！ 

佐藤康行さんの本は何冊か読みましたが、これが一番好きです。 

読みやすい、理解しやすい、絵もついてるので 

すっと入ってきました。 

セールスと言いながら、心も人生も変えてくれる精神的な本とも 

言えると思います。絶対おすすめです。 

これ１冊でも十分佐藤康行さんのことは言ってることがわかります。 

ぜひ読んでください！！ 

                2011 年 11月 9日 ヒロコ様  

^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^ 

本当に究極だと思います！ 

著者の『なぜ人は神頼みするのか？』がとても面白かったので、 

他の著作も検索してみるとセールスの本がズラリ。 

宗教について深い思想を語る著者のセールスの本ってどんなものなのだろう

と興味を持ち購入しました。 

内容は書名どおり究極だと思いました。 

著者自身のトップセールスとしての体験を踏まえて、セールスの本質が、 

アポイントメントからクロージングまで具体的実践的に結びつけて語られて

いて感動しました。 

営業職の方はもちろん、人間関係を円滑にする方法に関心のある全ての人にと

って、きわめて有益な本であることはまちがいありません。     

                 2005年 12月 5日 spinozist様 

^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^^ 

 



 

講師紹介 

 

３０年間で３８万人に影響を与えた人物 

佐藤康行（さとう やすゆき）プロフィール 

1951 年、北海道美唄市生まれ 心の学校グループ創始者。 

YS コンサルタント創業者。 

15 歳で単身上京、飲食店経営者になる夢を抱き、皿洗いから 

セールスマンに転身、化粧品、宝石のセールスで 

日本一になり、教育教材のセールスでは世界トップの実績を 

持つ。 

1980 年、「ステーキのくいしんぼ」の創業。 

「世界初の立ち食いステーキ」を考案し、 

8 年間で年商 50 億（70 店舗）を達成。 

「その後経営権を譲渡、これまでの経験を基に心の専門家 

として 1991 年に「心の学校」を創立。 

約 30 年にわたり「本当の自分＝真我」に目覚めることを 

伝え続けてきました。 

2014 年、東京八重洲に心療内科・精神科の「YS こころの 

クリニック」を開院、うつ病治療では 90 日以内の寛解率が 

90％以上という医療の常識をくつがえす成果を上げています。 

 

研修指導の主要実績は、ANA、明治安田生命、高校野球優勝校、プロボクサー日本チャンピオン、 

力士など幅広く、政治家、経営者、お寺の住職、精神世界、スピリチュアル、 

各業界のトップの方から主婦の方まで、世界 15 カ国で講演、研修を行ってきました。 

 

書籍は、電子書籍を入れると 200 冊以上。 

主な著書に『満月の法則』（サンマーク出版）、『仕事で心が折れそうになったら読む本』 

（PHP 研究所）、『過去は自由に変えられる』（産経新聞出版）、『お金の不安が消える本』 

（KADOKAWA）、『ダイヤモンド・セルフ』（アイジーエー出版）、『真我』（アイジーエー出版）など。 

八重洲ブックセンター「年間ベストセラー」に選出。 

某大手企業で社内研修用テキストとして使用されています。 

 

 

 

 

 

 

 



絶対に NOと言われない「究極のセールス」 

を直接お伝えする日程は、 

６月２０日（木）１４時から１６時の２時間 

 

今回の講演会は、絶対に NO と言われない「究極のセールス」を編み出した、 

心の学校グループ創業者である佐藤康行が登壇します。 

 

場所は東京駅八重洲中央口から徒歩３分にある、ＹＳコンサルタントの研修室です。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

今回の佐藤康行特別講演会は、特別価格５，０００円となります。 

1 人でも多くの方にお伝えしたいという思いから、特別価格を設定させて頂きました。 

 

 

 開催要項 

 日時：２０１９年６月２０日（木）１４時～１６時 

 会場：八重洲通ビル第一研修室 

     （東京都中央区日本橋 3-4-15 八重洲通ビル 6F） 

 講師：佐藤康行 

 参加費：５，０００円（来場・Ｗｅｂ共） 

 持ち物：筆記用具 

 特典：当日の映像をプレゼント！（5,000 円相当） 

      ※繰り返し学習頂けます。 

https://1lejend.com/stepmail/kd.php?no=aUIRnMuAq


また、会場の都合上、定員は 80 名とさせて頂いております。 

以前の講演会は立ち見が出るほどとなっています 

ので、お早目にお席の確保をおすすめします。 

 

そして当日は仕事や都合がある、遠方だから会場に向かえない、 

そんなあなたにも朗報です！ 

 

インターネットを通じて、Ｗｅｂにて後日オンラインでご参加いただけます。 

 

 

更に期間限定特典として、ご参加頂いた方にはもれなく、 

当日の映像を視聴頂ける視聴ページをメールにてお送りします。 

 

ぜひ繰り返しご視聴頂いて理解を深めてください。 

 

 

https://1lejend.com/stepmail/kd.php?no=aUIRnMuAq


 

追伸 

 

佐藤康行はこれまで、営業・経営に関するセミナーを始めとして、数多くの 

セミナーや講演会、カウンセリングを開催しており、参加費は最低でも２日間で２０万円 

以上を頂戴して開催しています。 

 

そのセミナーを通じ、またその音源を元にした教材も沢山の方が手にされ、人生を 

大好転させています。 

 

この６月２０日で、人生を変える！ 

その強いお気持ちを持ってぜひ会場へ、また後日オンラインでご参加ください。 

講演会が終わる６月２０日の１６時００分には、さらに光り輝いた 

あなたと出会えるはずです。 

 

 

 

 

 

https://1lejend.com/stepmail/kd.php?no=aUIRnMuAq

